Leader Elite-incitament

Version for Europa och Afrika
Vanliga fragor

1.

Finns det ett tak for hur mycket jag kan tjana genom Leader Elite-incitamentet?
Ja. Beloningen ar begrdnsad till 5 000 USD (10 bonusar = 10 x 500 USD) per kvartal fér Europa,
Afrika och Nord- och Sydamerika. Motsvarigheter i lokal valuta finns i bilaga A i villkoren for detta
incitament som ar tillganglig i My Workspace p& nuskin.com.

Nar betalar ni ut Leader Elite-belbningen varje kvartal?

Leader Elite-beloningen betalas ut ungefar fem veckor efter avslutat kvartal, medan den mé&nadsvisa
provisionsbetalningen (t.ex. en beldning som tjanats in under Q3-férsaljningsperioden) betalas ut i
bérjan av november om alla betalningskriterier uppfylls.

Vad &r forséljningsvolym pa organisationsniva/OSV?

Som Brand Representative ar din forsaljningsvolym pa organisationsnivé enligt detta Leader Elite-
incitament summan av den manadsvisa forsaljningsvolymen fran din grupp, grupperna for dina G1—
G6 Brand Representatives (plus G6 for dina Business Builder- och Presidential Director Business
Builder-positioner), for varje ménad under kvartalet. Kvartalsvis forsaljningsvolym pa
organisationsnivd berdknas som den samlade forséljningsvolymen pé organisationsniva for de tre
kalendermdnaderna under ett visst kvartal 2024. Kvartalsvis tillvéaxt for forsaljningsvolym pé
organisationsnivd berdknas genom en jamforelse av den aktuella kvartalsvisa forsaljningsvolymen
pd organisationsnivd med den féregdende kvartalsvisa férsaljningsvolymen pd organisationsniva.
Detta innebar att tredje kvartalet jamfors med andra kvartalet och fjarde kvartalet med tredje
kvartalet. Forséljningsvolym pd organisationsniva &r alltid din G1-G6 (inklusive dina Business
Builder- och Presidential Director Business Builder-positioner), oavsett din titel.

Ar kravet pa tillvéxt i férsaljningsvolymen pa organisationsniva for Leader
Elite ett ackumulerat krav for varje kvartal eller bara en jamforelse av den
sista manaden i varje kvartal?

Det &r en ackumulerad jamforelse mellan kvartalen. Nu Skin jamfér din férsaljningsvolym pd
organisationsniva for innevarande kvartal med din forséljningsvolym p& organisationsniva fran
foregdende kvartal. Till exempel jamfors tredje kvartalet 2024 (juli-september 2024) med andra
kvartalet 2024 (april—juni 2024).

Hur faststélls min tidigare forsaljningsvolym pa organisationsniva?

Din tidigare forsaljningsvolym p& organisationsniva ar din forsaljningsvolym pa organisationsniva for
foregdende kvartal. Om du till exempel kvalificerar dig for Leader Elite under tredje kvartalet 2024
(juli-september 2024) skulle din tidigare forsaljningsvolym pa organisationsnivé for tillvaxtjamforelsen
vara din férsaljningsvolym pd organisationsniva for andra kvartalet 2024 (april-juni 2024).

Finns det en maximal tillvaxt av férsaljningsvolym pa organisationsniva

per G1 Brand Representative som jag kan rakna in i tillvaxtkravet for
forsaljningsvolym pa organisationsniva?

Nej, det finns ingen Gvre grans for hur mycket tillvaxt i forsaljningsvolymen pad organisationsniva du
kan rakna in frdn varje G1 Brand Representative.

Om jag har en tillvdxt pa 5 000 i férséljningsvolymen pa organisationsniva
jamfort med foregaende kvartal och inte har en ny G1 Brand Representative
for  forsta gangen eller  tre nya forstagangsgodkanda
avsiktsforklaringar/LOlIs, kommer jag da att kvalificera mig for Leader
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Elite-beléningen?
Nej. Du maste uppfylla de personliga aktivitetskraven for att tjana en beloning for all tillvéxt frén ett
kvartal till ett annat.

Vad &r definitionen av en foérstagdngs-G1 Brand Representative?

En forstagdngs-G1 Brand Representative ar en Brand Affiliate i din kundgruppsom kvalificerar sig
som Brand Representative (och dérmed gar med i din G1) for forsta gdngen sedan hen registrerade
sig hos foretaget. Denna Brand Representative maste uppnd en forsaljningsvolym pd 2 000 poang
under sin forsta hela m&nad som Brand Representative. Om hen uppndr en férsaljningsvolym pd
2 000 poang under samma manad som sitt befordringsdatum for Brand Representative och
befordras i mitten av ménaden sa raknas det fortfarande.

Om jag har en Brand Representative som hade férlorat sin titel fore detta
incitament men som nu har aterfatt sin titel, kommer hen att rdknas som
en forstagangs-G1 Brand Representative?

Nej. Din forstagédngs-G1 Brand Representative maste vara en Brand Affiliate i din grupp som
kvalificerar sig som Brand Representative (och darmed gdr med i din G1) for férsta gdngen sedan
hen registrerade sig hos foretaget.

Om en Brand Affiliate i min kundgrupp tidigare har varit Brand
Representative, har avslutat sitt konto och sedan registrerat sig pa nytt,
raknas personen da som en férstagdngs G1 Brand Representative om hen
kvalificerar sig som Brand Representative igen?

Nej.

Om en Brand Affiliate som inte tidigare har varit Brand Representative slas
samman med ett konto som tidigare har varit Brand Representative, kan
det nya sammanslagna kontot raknas som en férstagangs-Brand
Representative?

Nej. Om ndgon av dessa Brand Affiliates har varit Brand Representative fore detta incitament kommer
det nya sammanslagna kontot inte att réknas som en forstagdngs-Brand Representative.

Om jag slar samman mitt Brand Affiliate-konto med nagon annan,

hur berdknas da min tillvéxt av férséljningsvolymen pa

organisationsniva?

Vi tittar p& forsaljningsvolymen pd organisationsniva for foregdende kvartal for de tvd konton som
sl&s samman och kombinerar dem f6r baslinjen for féregdende kvartal. Det aktuella kvartalet
skulle d& ocksd kombinera all férsaljningsvolym pd organisationsnivd mellan de tvad konton som
slogs samman. Den nya férséljningsvolymen pd organisationsniva frdn det konto som du slds
samman med raknas inte som tillvaxt om den inte vaxer mer an den historiska
forsaljningsvolymen p& organisationsniva.

Om en Brand Affiliate fran min kundgrupp uppnadde en befordran till

Brand Representative den 1 september 2024, raknas denna Brand

Affiliate d& som en forstagangs-G1 Brand Representative for tredje eller
fjarde kvartalet?

Det rdknas for tredje kvartalet. Krediten for varje forstagdngs-G1 Brand Representative tillskrivs
manaden for personens Brand Representative-befordringsdatum, oavsett vilkken mdnad som denna
Brand Affiliate uppndr en forséljningsvolym pd 2 000 poéng. Om befordringsdatumet for en Brand
Representative infaller den férsta i mdnaden méste denna nya Brand Representative uppnd en
forsaljningsvolym pé 2 000 poang samma manad och krediteras den manaden. Om
befordringsdatumet infaller mitt i en ménad galler krediteringen for befordringsdatumets manad,
forutsatt att forstagangs-G1 Brand Representative uppndr 2 000 podng i férsaljningsvolym
nastkommande manad.
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Om en Brand Affiliate fran min kundgrupp uppnadde en befordran till Brand
Representative den 8, 15 eller 22 september, raknas denna Brand Affiliate

da som en forstagangs-G1 Brand Representative i september nar personen
befordrades eller oktober nar hen uppnadde en férsaljningsvolym pa 2 000
poang?

Personen skulle réknas som det i september, forutsatt att hen uppnar en férsaljningsvolym pd 2 000
poang i oktober. Krediten for forstagdngs-G1 Brand Representative ges manaden for personens

Brand Representative-befordringsdatum, oavsett vilkken manad som denna Brand Affiliate uppnar en
forsaljningsvolym pd 2 000 poang.

Om en férstagangs-G1 Brand Representative inte uppnar en
forsaljningsvolym pa 2 000 poang eller anvénder Flex Block i slutet av sin
forsta hela manad som Brand Representative, kan personen da uppna en
férsaljningsvolym pa 2 000 podng under sin andra helamanad och fortfarande
raknas som en férstagangs-G1 Brand Representative?

Nej, personen maste uppna en forséljningsvolym p& 2 000 poang i slutet av sin forsta hela manad
som Brand Representative for att raknas som en forstagdngs-G1 Brand Representative.

Om en Brand Affiliate fran min kundgrupp uppnadde en befordran till

Brand Representative den 8, 15 eller 22 juli och personen uppnar en
forsaljningsvolym pa 2 000 podng under samma manad, maste hen da
fortfarande uppna en férsaljningsvolym pa 2 000 podng under sin forsta
hela manad?

Nej, om personen uppndr en forsaljningsvolym pd 2 000 poang under samma manad som sitt
befordringsdatum for Brand Representative och befordras i mitten av mdnaden sd rdknas det
fortfarande.

Kan min férstagdngsgodkanda avsiktsférklaring/LOI och min férstagangs-G1
Brand Representative vara samma person eller maste de vara olika
personer (t.ex. om jag hjalper ndgon att klara sin avsiktsférklaring och hen
blir befordrad till Brand Representative, uppfyller det da bada kraven)?

De maste inte vara olika personer. I det hér fallet skulle en person som klarar sin
avsiktsforklaring/LOI och befordras till Brand Representative uppfylla b&dda kraven.

Om en Brand Affiliate pa min G2 flyttas upp till min G1, rdknas personen da
som en forstagangs-G1 Brand Representative?

Nej, personen raknas inte som det eftersom hen kvalificerade sig som Brand Representative innan
hen blev en del av din G1.

Vad &r definitionen av en férstagangsgodkénd avsiktsforklaring/LOI?

En forstagdngsgodkéand avsiktsforklaring/LOI ar en Brand Affiliate i din kundgrupp som, for forsta
gangen sedan hen gick med i Nu Skin, skickar in sin avsiktsforklaring/LOI och uppfyller atminstone
den férsta ménadens kvalificeringskrav. Avsiktsforklaringens ménad ar den kalendermdnad under
vilken en Brand Affiliate skickar in sin avsiktsforklaring/LOI till Nu Skin och dven har minst tvd
Sharing Blocks. Kreditering ges till den manad d& avsiktsférklaringen lamnades in och
kvalificeringskraven fullgjordes.

Om jag har en Brand Affiliate som férlorade sin status som Brand
Representative fore denna beléning, kan personen kvalificera sig som en
forstagangsgodkand avsiktsférklaring/LOI?

Nej. En férstagdngsgodkand avsiktsférklaring/LOI maste vara en Brand Affiliate i din kundgrupp
som, for forsta gangen sedan hen gick med i Nu Skin, skickar in sin avsiktsforklaring/LOI och
uppfyller atminstone den foérsta manadens kvalificeringskrav.

Om en Brand Affiliate i min kundgrupp tidigare har varit en Brand
Representative, har stangt sitt konto och sedan registrerat sig igen,
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kommer personen att raknas som en férstagangsgodkand
avsiktsférklaring/LOI om hen skickar in sin avsiktsférklaring/LOI och
uppfyller kvalificeringskraven fér den férsta manaden igen?

Nej.

Om en Brand Affiliate i min kundgrupp tidigare har skickat in sin
avsiktsforklaring/LOI men inte uppfyllde kvalificeringskraven for sin forsta
manad, kan personen fortfarande raknas som en forstagangsgodkand
avsiktsforklaring/LOI for mig om hen skickar in den igen och sedan uppfyller
kvalificeringskraven fér den férsta manaden?

Ja. S3 lange personen inte tidigare har skickat in sin avsiktsforklaring/LOI och uppfyllt den forsta
manadens kvalificeringskrav kan hen fortfarande raknas.

Om en Brand Affiliate i min kundgrupp tidigare skickat in sin
avsiktsforklaring/LOI och uppfyllt kvalificeringskraven fér den forsta
manaden, men inte gjorde det med tva Sharing Blocks, kan personen
fortfarande rédknas som en forstagangsgodkand avsiktsférklaring/LOI for
mig om hen kan gdra det nu?

Nej. Alla Brand Affiliates som har skickat in sin avsiktsforklaring/LOI och uppfyllt dtminstone den
forsta manadens kvalificeringskrav fore Leader Elite-beléningen raknas inte som en
forstagdngsgodkand avsiktsforklaring/LOI, oavsett hur de uppfyllde den forsta ménadens
kvalificeringskrav.

Om en Brand Affiliate fran min kundgrupp inte kommer fran en marknad
som deltar i detta incitament, kan personen fortfarande raknas in i mina
krav for forstagdngsgodkéand avsiktsforklaring/LOI eller G1 Brand
Representative for forsta gadngen?

Sa lange som Brand Affiliates inte &r frdn Kina, Vietnam, Indien eller Ukraina kan de réknas for dina
Leader Elite-beldningskrav, oavsett om de deltar i detta incitament eller inte.

Om en Brand Affiliate fran min kundgrupp inte kommer fran min
hemmamarknad, vilka krav maste personen uppfylla for att jag ska
kunna rakna med hen i min personliga aktivitet?

Om en Brand Affiliate som inte ar frdn din hemmamarknad uppfyller kraven for forstagdngsgodkand
avsiktsforklaring/LOI med tvd Sharing Blocks eller kraven for forstagdngs-G1 Brand Representative
med en f6rsaljningsvolym pd 2 000 podng under sin forsta hela m&nad som Brand Representative,
réaknas hen med for dettaincitament.

Om jag har en férséljningsvolym pa organisationsniva fran marknader
som inte deltar i detta incitament, raknas den fortfarande med fér mig i
kvalificeringskraven?

Forsaljningsvolym pé organisationsniva fran alla marknader inkluderas i den man det ar majligt (Kina
deltar inte i Nu Skins globala forsaljningsplan och ingen forséljning fran denna marknad réknas in i
denna belbdning).

Kan jag anvanda Flex Blocks for att behalla min status som Brand
Representative under Leader Elite-beléningen och anda kvalificera mig?
Ja.

Om jag forlorar min Gold Partner+-titel nér jag far betalt (fem veckor efter
kvartalets slut), far jag da fortfarande betalt fér Leader Elite-beléningen
som jag har tjanat in?

Ja. I s3 fall fér du fortfarande utbetalt eventuell bonus som du har tjanat in under foregdende kvartal.
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Maste jag uppna tre forstagangsgodkanda avsiktsférklaringar/LOIs och en
forstagangs-G1 Brand Representative for varje tillvaxt pa 5 000 poéng i
forsaljningsvolym pa organisationsniva jamfort med féregdende kvartal for
att fa en bonus pa ytterligare 500 USD?

Nej, du behover bara tre forstagangsgodkanda avsiktsforklaringar/LOIs och en férstagdngs-G1

Brand Representative for hela kvartalet, oavsett hur stor tillvaxt i forséljningsvolym pé
organisationsnivd som du uppndr jamfort med foregdende kvartal.

Kan ni ge ett exempel pa tillvéxt i férsaljningsvolym pa organisationsniva
jamfort med foregaende kvartal?

Har ar ett exempel: Om du i april,b, maj och juni (andra kvartalet) uppndr en total
forsaljningsvolym pad organisationsnivd pd 1 000 poang och sedan i juli, augusti och september
(tredje kvartalet) uppndr en foérsaljningsvolym pd organisationsnivd pd 6 000 poang, skulle din
tillvaxt for forsaljningsvolym p& organisationsnivd vara 5 000 podng mellan andra och tredje
kvartalet.

Maste jag vaxa varje kvartal under Leader Elite-beléningen for att tjana in
bonusar?
Nej. Varje kvartals tillvaxt utvérderas oberoende av foregdende kvartal for att ge rétt till bonus.

Hur paverkar returer mina Leader Elite-bonusar?

Returer av Nu Skin-produkter av dig, dina kunder eller andra i din kundgrupp eller ditt team kan
paverka din behdrighet att ta emot bonusar intjanade genom incitamentet. Om bel6ningsbonusar
redan har betalats ut baserat pd returnerade Nu Skin-produkter kan Nu Skin ta igen bel6ningarna
enligt policyer och procedurer.

Om jag ar en ny Brand Representative och avancerar till Gold Partner det

har kvartalet, kan jag da fortfarande delta i Leader Elite-beléningen? Vad
skulle min férsaljningsvolym pa organisationsniva fér foregaende kvartal
vara?

Ja! S3 lange du far betalt som Gold Partner for minst en manad under kvartalet och uppfyller alla
andra krav kan du delta. Din forsaljningsvolym p& organisationsniva for foregdende kvartal skulle i
det har fallet vara din gruppforsaljningsvolym frédn samtliga manader som du var en Brand
Representative under foregdende kvartal. Under det har kvartalet skulle din forséljningsvolym pa
organisationsniva vara dingruppforsaljningsvolym, plus eventuell ytterligare forséaljningsvolym fran dina
G1-G6 Brand Representatives.

Om jag far betalt som Gold Partner en gang under ett kvartal, men férlorar
min titelstatus i slutet av samma kvartal, kan jag da fortfarande delta?

Ja! Sa lange du fér betalt som Gold Partner minst en ménad under kvartalet och uppfyller alla
andra krav kan du delta.

Kan Presidential Directors (Team Elites) deltai denna bel6ning?
Team Elites forvantas delta i Platinum Elite-programmet, baserat pd nedanstdende exempel:

1) Team Elites som kvalificerade sig under kvalperioden 2023 fér Team Elite-resan2024 till Abu
Dhabi/Dubai ar inte berattigade att delta i denna bel6ning, utan de kan i stéllet delta i
Platinum Elite-beléningen.

2) Team Elites som fullgdr Team Elite-kvalificeringen for 2024 (Team Elite-resan 2025 till Egeiska
havet)under forsta eller andra kvartalet 2024 &r uteslutna frdn denna beléning men kan delta i
Platinum Elite-beléningen.

3) Team Elites som slutfér Team Elite-kvalificeringen fér 2024 (Team Elite -resan 2025 till Egeiska
havet) under tredje kvartalet 2024 (juli, augusti, september) kan delta i beléningen under det
tredje kvartalet av Leader Elite-beloningen. De utesluts dock fran deltagande under det fjarde
kvartalet och kan delta i Platinum Elite-beléningen.

4) Team Elites som fortfarande haller pa att kvalificera sig och som fullgér Team Elite-
kvalificeringen under fjarde kvartalet (oktober, november, december) kan delta i
beléningen fortredje kvartalet och beléningen for fjarde kvartalet.
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